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Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 0,5 minutos

DIGA: Bienvenido a la capacitación de Registro de Oportunidades HP. Hoy aprenderá sobre el proceso completo de Registro de oportunidades, que incluye la creación de oportunidades, el registro de product, agregar notas y archivos adjuntos así como la aplicación al programa de Opportunity Capture



Qngresar a HP Partner First Portal

HP Partner First Portal

Ingresa tu usuario y contraseia.

Inicio de sesion con HP
Passport

User ID

;Nuevo usuario? Registrese aqui

;Lo has olvidado? ID de usuario o Contrasefia?

Solicitar acceso a:
Un modo mas facil de establecer contacto -
Convertirse en Partner
"HP funciona de acuerdo con una sencilla formula: la fortaleza I-a-pa rtnerSUPport@hpocom

Haz clic aqui
del canal es igual a la salud de HP. Estamos emocionados por .
las nuevas oportunidades empresariales que se presentan y Acceder a formacion
estamos comprometidos con nuestra mutua y prospera Haz clic aqui
asociacion”. Buscar un Distribuidor
Dion Weisler

Haz clic aqui /
Director Ejecutivo, HP

Restringido a HP.



Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 0,5 minutos

DIGA: Para poder ingresar a la herramienta de Deal Registration debe primero ingresar al HP Partner First Portal con su usuario y contraseña, en caso de no contar con el acceso solicitarlo a traves del mail que ven en pantalla


Buscar la herramienta

HP Partner First Portal

Mi area de trabajo " Haga clic ptas y Marketing Programas Capacitaciones y Certificaciones

HP Partner First status:

trabajar Mis notificaciones
Debido & la transicion del portal, su panel de control
personal puede haber cambiado. Por favor, témese un HP Welcome Video

rljlinutu para personalizar el tablero de instrumentos

......

Partner First Program

Portal Overview Training

Mi panel Customize your dashboard

[s] CarePack Central
/
© Copyrig @

Care Pack Central le permite naveqgar por 10s




HP Partner First Portal

Mi area de trabajo Productos Ventas y Marketing Programas Capacitaciones y Certificaciones

Mi cuenta Oportunidades Ordenes

Contratos y Cumplimiento Crear Propuestas HP Channel Services Network
Administrar usuarios Solicitar cotizacion HP Bridge

Smart Quote Internal Administrar Leads

Haga clic

Registrar Oportunidade

TCO/ROI Solutions

Ver video

Mi panel

{q‘afj-hgrramienlas de HP que mas utiliza.

Beneficios y Recompensas

Partner First Program Go 2

Portal Overview Training

Customize your dashboard
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0 Solicitar acceso a:

La.partnersupport@hp.com

Mi area de trabajo Productos  VentasyMarketing  Programas Capacitaciones y Certificaciones

Home [ Miarea de trabajo [/ Ofertas / Registrar Oportunidades

Registrar Oportunidades

Display Portlet

Search Portlet

Reducir por

€ Borrar todos

+ Categorias (1)

+ Fecha de modificacidn

(1)

HP Unison Deal Registration
Registre sus acuerdos con HP y podra obtener autorizacion
para descuentos, rebajas y beneficios adicionales para

ganar u obtener proteccion para sus acuerdos. HP Inc.

Compatibilidad de la plataforma

> IEvi+ @ Firefoxv25+ @& Chromev28+

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.

Haga clic




“1. Crear una nueva Oportunidad

Utilice el botdn “Nueva oportunidad”.

Inicio Leads Oportunidades Informes

Weicome - Oportunidades

e PPara crear una Quote o solicitar un Deal Registration, abra una oportunidad
Haga Cllc Nueva oportunidad Evistente o haga clic en "Nueva Oportunidad” para crear una nueva

Mensajes y alertas

| Oportunidades ~ | | Mis oportunidades abiertas ~

Search

| | Accion HP Opportunity ID Nombre de oportunidad = 1D de Deal Registration = Cuenta de cliente Valor total de |la oportunidad = Fecha de cierre Etapa de Ventas

Options 1o search by: = OPI-0124843570 test Sample And Test Me. USD1 | 123115 01 - Understand Customer | Validation
Lead ID, Opportunity 1D, Deal

Registration ID,Opportunity

Name, Quote ID, Quote Name,

Customer Account Name 110 1 of 1 rows 20 v

Partner Support

Solicitar Asistencia

© Copyright 20T4 Hewlett-Packard Development Lompany, L.P. La informacion contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP. N 4


Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 0,5 minutos

DIGA: Para crear una nueva Oportunidad, haga clic en el botón Crear nuevo en la ficha Oportunidades. Alternativamente, para editar una Oportunidad existente, seleccione la columna desplegable Acción de la Oportunidad específica y seleccione la opción Editar Oportunidad. Puede filtrar Oportunidades específicas mediante el uso de la sección Filtro en los encabezados de columna de la tabla.



2. Agregar clientes

Utilice la funcionalidad de Busqueda para buscar un cliente dentro de la lista de clientes actuales.

. Nueva oportunidad

Oportunidad Deal Registrations Quotes

o Seleccionar cliente )

1. Ingrese

Escriba la informacion Gestionar oportunidad
Resultados de la busqueda de cliente
2" para encontrar mas resultados.

Ha cp oo N

3. Seleccione
el cliente

nombre . .
os recientemente en la tabla a continuacion o ulilice los campes de busquedas R ——_— oy

del cliente B

CIF -TaxiD Customer a. sunt Nombre no latine Direccion

Customer ac
cuenta ABC

Ciudad

L il Sample And Test
Provincia Cadigo Postal Mexico. S.A de GV SOR JUANA INES DE LA CR MEXICO
Il SAN NICOLAS DE LOS

GENERAL TERAN NO. 1610 N

Samplex, SA de CV

) I

m m 1-2 Df 2 ‘tems :
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Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 2 minutos

DIGA: El primer paso para la creación de una nueva Oportunidad es seleccionar un cliente. Puede seleccionar un cliente actual o añadir nuevos clientes. Las tabla se carga con los clientes recientes de forma predeterminada.  Para localizar otros clientes, escriba el nombre de un cliente y otros detalles, si se conocen, y haga clic en el botón Buscar. Si escribe campos adicionales en la búsqueda se mejora la precisión de los resultados. En la lista de clientes que se muestran, solo tiene que seleccionar el cliente correcto.

El botón Ampliar la búsqueda le permite ampliar la búsqueda a bases de datos adicionales para obtener coincidencias.  El botón Volver a cargar clientes recientes lo lleva a la lista de clientes recientes de forma predeterminada.

Si usted es un nuevo socio y no tuvo interacción previa con el sistema, no aparecerá la tabla de clientes recientemente seleccionados.




@Agregar clientes

Utilice la funcionalidad Ampliar la busqueda para buscar mas
clientes. En caso de no encontrarlo, lo puede agregar.

1. Amplie la busqueda

a otras bases de datos
= [a busqueda de cliente

Soliar la busqueda” para encontrar mas resultados.

Ampliar la biisqueda Volver a cargar clientes recientes

Customer account Nombre no latino Direccién Ciudad Estadolprovi

Sample And Test

Mexico, S A deC V. SOR JUAW o Select customer 3 Enter details Manage opportunity

Sample And Test
Mexico, S.A. de CV.

Add customer

Customer name * Address *

Sample And Test
México S A deCV.

2. Seleccione SOR JU
agregar cliente

Country

Angpuilla

State/province Zipipostal code

Tax 1D

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development

Save Back to search

3. Ingresar la

informacion del

cliente



Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 2 minutos

DIGA: El primer paso para la creación de una nueva Oportunidad es seleccionar un cliente. Puede seleccionar un cliente actual o añadir nuevos clientes. Las tabla se carga con los clientes recientes de forma predeterminada.  Para localizar otros clientes, escriba el nombre de un cliente y otros detalles, si se conocen, y haga clic en el botón Buscar. Si escribe campos adicionales en la búsqueda se mejora la precisión de los resultados. En la lista de clientes que se muestran, solo tiene que seleccionar el cliente correcto.

El botón Ampliar la búsqueda le permite ampliar la búsqueda a bases de datos adicionales para obtener coincidencias.  El botón Volver a cargar clientes recientes lo lleva a la lista de clientes recientes de forma predeterminada.

Si usted es un nuevo socio y no tuvo interacción previa con el sistema, no aparecerá la tabla de clientes recientemente seleccionados.




@5. Completar la Oportunidad

Introduzca todos los campos obligatorios para pasar esta etapa.

1. Ingrese
Informacion

4. Ingrese
informacion
del Cliente

© Copyright 2014 He

Nueva oportunidad

Oportunidad Registros de 7 E

Seleccionar cliente 3 e Introducir detalles 3 Administrar oportunidad

Detalles de oportunidad

ombre de oportunidad * 1D de opertunidad

* Cuenta de cliente no puede ester vacio.
BAMNCO AZTECAS A

Fecha de Cieme * @

2. Indicar fecha
tentativa

Descripeion de ka oportunidad

La informacién de contacto del cliente puede utilizarse en registros de programas y presupuestos relacionados con esta
oportunidad.

MNombre del contacto %r[ﬁ!éccgﬂ de cormeo eleciranico del Monto de presupuesio de cliente

Apedlido del contacto Telefono del contacto 1D de impuesto

Duefio de Ia oportunidad Cuenta de revendedor 1D del Registro de Oportunidad

Creado por Fase deventss @ Estado del Registro de la Oportunidad

D1 - Entender al chents ~

Administrada por Motive por ¢l que fue ganada/pedida

Partner —
_Ninguno— =

i USD - Dolar de EE.UU. ~ I 3 L4 Seleccjone
“Dolares”

Haga clic en el icono de informacion de

herramientas al lado de los nombres de
campo para obtener mas informacion

5. Seleccione

bta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.



Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 1 minuto

DIGA: En la página de Detalles de la Oportunidad, los campos marcados con un asterisco rojo son campos obligatorios. Introduzca el nombre de la Oportunidad y la fecha de cierre de la operación antes de hacer clic en Crear Oportunidad. 

Tenga en cuenta que la Fecha de cierre es la fecha prevista para enviar el pedido. Etapa de ventas se selecciona basándose en el progreso de la Oportunidad. 


4, Agregar usuarios a la oportunidad

Desplazarse hacia abajo hasta encontrar la seccion “Informacion Adicional”

Informacion adicional

Equipo de ventas ‘ Contactos Notas y adjuntos Competidores Actividades Historial de etapas Vinculacion con el proceso de ventas

HP1 o miembros del equipo de ventas del partner que participan en esta oporiunidad

Cargo en el equipo Business group
= w wandation MX_DIS_A_10 =) Miembros de equipo de ventas

Elaine Sausa Guardar| | Guardar y mas | |Cancetar| ]

fene s
2. Haga ‘& [ReadOnly ¥ Wfo v

i ] —Ninguno—
ClIC para usuar!o v ] [FRead Cnly_+] |_Nfr|gunu ]
@) [Read Only V] [—Minguno— ~| =

agregar

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP. @


Presenter
Presentation Notes
Si es el propietario de la Oportunidad, puede agregar miembros de su empresa al equipo de ventas, o editar detalles de los miembros.  

Vaya a la sección Información adicional de la Oportunidad.   Para agregar un miembro, haga clic en el botón Agregar, seleccione los derechos de acceso Solo lectura o Lectura/escritura, y la función del equipo del usuario que agrega. Haga clic en el icono buscar para seleccionar el miembro que desea agregar. También puede utilizar esta función para realizar una copia de seguridad.  Seleccione el menú desplegable Acción para el usuario que desea editar. 


4. Agregar usuarios a la Oportunidad

f)
"N Buscar 4. Colocar el nombre o mail

de la persona y dar click en
e

Buscas  Enrique Martinez

Puede utilizar «*» como comodin junto a otros caracteres para mejorar sus resultados de blsgueda.

HNombre completo Email Business Group Global Business Unit Rol del usuario
Enrique Martinez Impresoras & Sistemas Personales (PPS) PPS AMS SVP

5. Haga clicen

el nombre (' Miembros de equipo de ventas

usuario Acceso de oportunidad Rol del equipo
usuario ¥ | |[Enrigue Martinez Q) | |Read/Write ¥ —Ninguno-—

: - 6. Seleccionar el perfil que
usuaro v @] | |[Read Only v ~Ninguno-- se le daia al usuario y el rol
usuario v 2, | |Read Only ¥ ~-Minguno-- UBIIETS
usuario v )| |Read Only - -Ninguno--
usuaro v 2, | |Read Only v -Ninguno--

© Copyright 2014 Hewlett—FI




5. Notas / Bitacora - Documentar trabajo realizado en el proyecto

En esta seccidn se debe de documentar el trabajo realizado durante el desarrollo

del proyecto

Informacion adicional

Equipo de ventas  Contactos

Notas y adjuntos I ompetj

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.

Modificacion da notas

@/ TESTTTTT

Maodificar Nota
Infarmacicn sobre las notas
Privedo O
Titulo Il
Cuspo



Presenter
Presentation Notes
Agregue una nota para compartir información acerca de la Oportunidad con HP y otros miembros del equipo de ventas. Para agregar una nota, haga clic en el botón Nueva nota. Seleccione la casilla de verificación Privado si quiere que la nota sea privada. Solo usted (y el equipo de Admin de TI de HP) podrán ver las notas privadas relacionadas. Los representantes de ventas de HP no pueden ver las notas privadas. Asegúrese de desactivar la casilla de verificación Privado si quiere compartir la nota con el representante de ventas de HP u otro miembro del equipo de ventas. 





6. Agregar archivos adjuntos

En esta seccion se debe de adjuntar los soportes del trabajo realizado
Bases (Pliego), Invitacién, RFP, Orden de Compra, Adjudicacion Directa

Informacidn adicional

Equipo de ventaz  Contactos Notas y adjuntos @ Competidores  Actividades H

|

Enmicio Planes de negocios conjuntos  Actividades MDF Leads Dpportunities  Reportes

: “amlnar para buscar el archiva,
2. Haga chlc en &l Doton “Adjuntar archive™.

Para ad|untar varios archivos, Zepita ko pasos 1y 2.
Informacion referents &l archlvo aparecersd debajo )

= Adjuntar archivo

1. Sabacciong &l archivo
Escniba 13 ruta g2 accago d

3. Hapa clic en ol boten Lizto para voiver a |2 pagina antertor.
{Esto cancaiars 1 cargs en curea.)

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.


Presenter
Presentation Notes
También puede adjuntar archivos haciendo clic en el botón Adjuntar archivo, o ver todos los detalles de la nota en una sola pantalla haciendo clic en Ver todo.  Puede editar, ver o eliminar notas individuales seleccionando la opción en el menú desplegable de la columna Acción.





®)
1. Agregar productos

a) Agregue productos y servicios para registrar una oportunidad.

Agregar productos o servicios

R 513 aplicar & programas gy
1. Escriba el producto

Encontrar linea de g

Las FAQ del producto

proporcionan instrucciones para
ucto por palabra clave Busquedsa por nimero de pisza/SKU agregar productos.

Euscar par palatva

2. Busqueda 2

ie eata paging. VVer las preguntas mas frecue

Copiar a biisqueda de producto

Salecolone 3 continuacion los praductos que desea afiadir 3 1a oportuniga, despuss, inroduzsa 13 cantidad
1 vaior y I3 fecha de ressrva’enyio ssperads

Find product by keyword

| Q, | Contiens (@ Comienza con
Businsss group Global businass unit

Personal Systams ~ —-Mons-— -~
Accion Linea de productos Linea de subproductos BG GBuU
Seleccionay ParEanal Systems Clienles BC pareanaies
Seleccionar Parsonal Syetems PSG Other Consumer
Seleccionar

Pereanal Systems PC portatiize comerciles

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.


Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 1 minuto

DIGA: Debe añadir productos para registrar una operación. En la página de detalles de Oportunidad encontrará una sección llamada Agregar productos.  En primer lugar, introduzca una palabra clave en el campo Buscar línea de productos por palabra clave y haga clic en la lupa.  Esto lo llevará a una pantalla de Búsqueda de productos.  

Tiene la opción de obtener más información sobre product lines y unidades de negocio utilizando el enlace Ver FAQ del producto en la sección Productos agregados.


@Agregar Productos

b) Seleccione la product line y la sub product line apropiadas.

Copiar a bisqueda de producto

S2i200i0nS 3 DNNLACION 166 ProauoIDs Qu2 deced SRaIr 3 13 paMuMIDad, despuss, IIDDBUZE3 12 0antan
& vaiary I3 fecha da reservalenila ssperada

s o _ _ Seleccione la unidad global de negocios

SRt (GBU) y la unidad de negocio (BG) para

Eicam g St e i acotar la biisqueda de la product line.
Personal Systems ~ —None— -

Linea de subproductos BG Gau
1.5eleccionar s e ey

e e o o
il i Solo tiene que seleccionar la product line
PErEON3I SYFIEMS ‘Sonciones minoneas PSG P .
e para calificar las oportunidades. La Sub-
Fesanat sysens Seskops conrcises product line puede estar en blanco como
Parsanal Systems Gmfﬂeﬁlshemx; personsies se muestra-

s 2. Complete los campos por

1-12 of 100 items. FY FY 12

Selected products

Cantidad * Precio de unidad * Fecha de reservalenvio * Eliminar
Personal Systems 1. !]u ) 2uf=_2.2n1_5 El

3. Haga clic Addprocucts)
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Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 2 minutos

DIGA: Se le presentará una pantalla de búsqueda y los resultados de su búsqueda por palabra clave. La búsqueda de productos consulta tanto product line como sub-product line en la misma búsqueda. Los criterios de búsqueda por defecto lo llevan a «Contiene», pero también se puede utilizar «Comienza con». También puede seleccionar Grupo de negocios (BG) y/o Unidad de negocio global (GBU) como criterios de filtro.  Además, puede utilizar los filtros de encabezado de la columna dentro de la tabla para acotar su búsqueda. 
Nota:  Puede cambiar su criterio de búsqueda en cualquier momento mediante la introducción de una palabra clave diferente en el campo Buscar producto por palabra clave y haciendo clic en la lupa. El botón Agregar producto se desactivará hasta que haya al menos un producto en la sección Productos seleccionados. A continuación, el botón se activará (azul).  Seleccione los productos de la columna Acción haciendo clic en el hipervínculo Seleccionar en la tabla de resultados de productos.  Los productos que elija se mostrarán en la sección Productos seleccionados.  Tendrá que completar la Cantidad, el valor total, y la fecha de reserva/envío para los productos seleccionados.  Después de hacer clic en el botón Agregar producto en la pantalla de búsqueda de productos, volverá a la página de detalles de Oportunidad donde puede ver los nuevos productos en la sección Productos agregados.




2
Agregar productos

c) Los productos agregados aparecen en la seccion Productos agregados y se pueden
guardar.

Productos agregados
Edite los productos utilizando |3 casillas de verificacion & continuacion. Recuerde que debe hacer clic en "Guardar” antes de salir de esta pagina. Ver |as preguntas més

Acgion Linea de productos Linea de subproductos Fecha de reservalenvio

]

Parsona| Syetems Commercial NoisDooks 26.'12:'201 & ] 1
1-10of 1items 0

1producto (5] se han guardado comectamente

©
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Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 1 minuto

DIGA: Después de hacer clic en el botón Agregar producto en la pantalla de búsqueda de productos, volverá a la página de detalles de Oportunidad donde puede ver los nuevos productos en la sección Productos agregados. Después de hacer clic en Guardar, la ficha Registro de operación se habilitará.  Puede solicitar los programas haciendo clic en el botón Solicitar programa .




Aplicacion del programa

© Copyright 2012 Hewlett-Packard Development Company, L.P. The information contained herein is subject to change without notice.



% Aplicar a un programa

a) Haga clic en Registro de Operaciones y luego en Aplicar programa

Oportunidad

Registros de operaciones ‘

Nombre de registro de acuerdo Motivo del rechazo

No tiene registros de oportunidad
Haga click en " aplicar programa" para aplicar al modulo de registro de oportunidad

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP. @


Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 1 minuto

DIGA: Haga clic en el botón Registrar operaciones  y luego en el botón Solicitar programa.Al hacer clic en el botón Solicitar programa se muestra una lista de nombres de los programas para los usted es elegible y los cuales puede solicitar. Al seleccionar un programa, cualquier cuestionario asociado con el programa se ampliará automáticamente para indicarle que debe contestar las preguntas obligatorias para el programa seleccionado. Además, tenga en cuenta que una vez que selecciona un nombre de programa, los demás programas no acumulables aparecen en gris para indicar que no puede seleccionarlos al mismo tiempo.  Si se olvida de responder a la pregunta para el programa seleccionado aparecerá un mensaje de error.   


Nota: Podrá hacer clic en el hiperenlace en la columna Programa  para ver el detalle del programa.  


@9. Aplicar a un programa

b) Debe seleccionar los programas de Opportunity Capture en base a los productos que
ha registrado

Oportunidad ‘ Registros de operaciones ‘

Detalles del programa

Seleccionar = Programas

+|PERSONAL SYSTEMS OPPORTUNITY CAPTURE

1. Seleccione
+ PRINTING OPPORTUNITY CAPTURE

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP. @



Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 1 minuto

DIGA: Haga clic en el botón Registrar operaciones  y luego en el botón Solicitar programa.Al hacer clic en el botón Solicitar programa se muestra una lista de nombres de los programas para los usted es elegible y los cuales puede solicitar. Al seleccionar un programa, cualquier cuestionario asociado con el programa se ampliará automáticamente para indicarle que debe contestar las preguntas obligatorias para el programa seleccionado. Además, tenga en cuenta que una vez que selecciona un nombre de programa, los demás programas no acumulables aparecen en gris para indicar que no puede seleccionarlos al mismo tiempo.  Si se olvida de responder a la pregunta para el programa seleccionado aparecerá un mensaje de error.   


Nota: Podrá hacer clic en el hiperenlace en la columna Programa  para ver el detalle del programa.  


®)

10. Enviar para aprobacion

Oportunidad Registros de operaciones

Resumen

Grupo de negocios

+/PERSONAL SYSTEMS OPPORTUNITY CAPTUR... | Personal Systens
*/ PRINTING OPPORTUNITY CAPTURE F'W

Enviar para aprobacion

Haga clic en Enviar
para aprobacion

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.

Oportunidad Registros de operaciones

Recibira una notificacion por correo electronico
confirmando que la oportunidad ha sido enviada.

Su nueva operacién se ha enviado satisfactoriamente

D de oportunidad
OPI-0124296107

Cuenta de socio
WX System “alidation account

Cuenta de cliente
Bimbo del Centro, S.A. de GV,

Estado
Enviado

Fecha de envio
Fri Dec 11 00:00:00 GMT 2015

Nombre de registro de acuerdo
REGI-0124296107

Programa
Printing Opportunity Capture
Detalie de Reqistro de rama

Velver a oportunidad

“alor del Registro de |a opertunidad
UsDs1100



Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido:  minuto

DIGA:
Después de haber solicitado los programas, desde Registro de operaciones – Página de resumen , si hace clic en Enviar para aprobación se realiza en envío final del Deal para su aprobación. En este punto, la confirmación aparece en la pantalla y se le envía un correo electrónico que confirma que la operación ha sido enviada.

La página de confirmación de Deal Registration mostrará ahora detalles relevantes de la operación como ID de la Oportunidad, estado, nombre de cuenta del socio, fecha de envío, nombre de la cuenta del cliente, nombre del programa, valor total de la operación, y el detalle de registro del programa, junto con la confirmación de que la operación se ha enviado.  También hay enlaces claros que le permiten regresar a los programas de Opportunity o Deal registration para encontrar más detalles.




13. Modificar etapa a Ganado/Perd

Detalles de oportunidad

Nembre de epartunidad * ) de oporunidad Moneda
TESTTTTT OPI24256370 usb o o & op

¥ gru:n'.a de chente no pueds estar Fecha de Crerre” @ Valor de oportunidad total
g0 201212015 USD 1.00 Detalles de oportunidad
BANCO NAGIONAL DE ORRAS Y
SE- Nomixe de oportunidad * 10 e oporiuridad Meneda
Desenpeian de dat OFL0124266370 UsD
Tescopeion de ia oportunidad TESTITTT
+ Cuenta de chente no puede estar vacio Fechade Cierre * @) Valor de oportunidad fotal

BANCO NACIONAL DE OBRAS Y T = USD 100
La infarmaciin de contacto del clienta pueds ulilizanss an reg da I ¥ SERVICI) PUB e
esta oportunidad.
Descnpen de la oportund
Mombre del contacto Apellido del contacto Maonito de presups
Direccion de comes slectronico del Teldtona del contacts
conlacts
La informacion de contacto del cliente puede utiizarse en registros de ¥ con

asta opartunidad

Duefio de |a oporfunidad Cuenta de revendedor
Validation Loc_Spanssh-Mexico DX Sy stem Valid

Menls de presupuesto de cherte

Creado por (7]
WValidation Loc_Spanish-Mexico Al chente o .
Tedéforea del comacte 1D dhe imnpaiesto
Administrada pos
Socw
Duedio de la oportunidad Cuenta de revendedar 10 diel Registro de Crporunidad

WValidation Loc_Spanish-Mexico

Co - e 2. Seleccionar

e oo Ganado o

Perdido y el

Motivo fi

06 - Ganads, Implementado y en'®

Admiristrada por Motivo por el que fue ganada/pedida

1. Dar clic

Precio A

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenid 3. Dar clic




Otros

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacion contenida en el presente documento estd sujeta a cambios sin previo aviso.



®)
Buscar de Oportunidad

* Primera opcion de busqueda

Inicic  Planes de negocios conjuntos  Actividades MDF  Leads  Opportunities  Reportes

N LI PUX Test: OPI-0124297463
oportunidad o nombre

dela oportunidad Oportunidad Registros de operaciones

Detalles de oportunidad

Nombre de oportunidad * 1D de oportunidad Moneda
PUX Test OPI-0124297463 usp
§ipciones de bisqueda por-
3 = Cuenta de cliente no puede estar Fecha de Cierre * @ Valor de oportunidad total
i Lead, ID de oportunidad, vacio. 211122015 USD 1.200.00
de registro de oportunidad, ,200.
fle egistvo e oportunkiad.  BANCO AZTECASA

2 Haga CliC Descripcion de la oportunidad

Partner Support

La informacién de contacto del cliente puede utilizarse en registros de programas y presupuestos relacionados con

esta oportunidad.
Recibir soporte

Nombre del contacto Apellido del contacto Monto de presupuesto de cliente

Dirqgcpn de correo electrénico del Teléfono del contacto ID de impuesto
contacto

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.


Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido:  minuto

DIGA: 

En la barra lateral izquierda se puede buscar por nombre de la cuenta del cliente ID del Lead, ID de Oportunidad, ID de registro de operación, nombre de la Oportunidad y ID de cotización para encontrar lo que busca.  


Busqueda de Oportunidad

e Segunda opcion de busqueda

Inicio  Planes de negocios conjuntos  Actividades MDF  Leads Opportunities Reportes

Welcome - Oportunidades
Perfil de ubicacién de la empresa Fara crear un presupuesto o regisirar programas, abra una oporiunidad existene
0 haga clic en "Crear nueve” para una nueva oportunidad. 1. Seleccionar
Mensajes y alertas Oportunidadesy
. Todas las
earc
I: R Accién HP Opportunity ID Nombre de oportunidad | |D del Registro de Oportunidad = Cuenta de cliente Oportun,dades a de Cierre
Opciones de busqueda por: REGI-0124301786 Bimbo del Centro, S... USD 602,900 | 0111216 03 - Quality the Opportunity | Val
ID de Lead, ID de
ghglﬁfﬁﬂ":izia:g]‘&?ﬂ:‘g’e Opcid;; -. COlOlCGI’ ol Ocidn.Z.- Colt-)car.el g Bimbo del Centro, S... USD 601,500 | 01/31/16 03 - Qualify the Opportunity | Vali
e Moo o # de Oportunidad nombre de la oportunidad BANCO AZTECA S A USD 200,000 | 07531115 03 - Quality the Opportunity | Vall
e
= v OPI-0124269699 Test REGI-0124269699 Bimbo del Centro, S... USD 65,000 | 08/31/15 03 - Qualify the Opportunity | Vali
Parmer Support = v | orrotzazrsae Test Opply REGI-0124275240 Distribuidora New Y... USD 150,000 | 103115 03 - Qualiy the Opportunity | Vali
=Ev OPI-0124271689 Compra de equipo d... | REGI-0124271689 Corporativo Bimbo, ... USD 400,000 | 10/31115 03 - Qualify the Opportunity | Vali
= OPI-0124301766 Test12345 BANCO NACIONAL. .. USD 500,000 | 01131116 01 - Understand Customer | Vali

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.
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“ Verificar el estatus de una Oportunidad

También puede comprobar el estado de un Deal directamente como aparece en la columna Estado.

Actividades MDF  Leads

Inicio  Planes de negocios conjuntos

Opportunities  Reportes

Welcome

- Registro de Oportunidad

Perfil de ubicacion de la empresa .
Para crear un presupuesto o registrar programas, abra una oportunidad existente
Crear nuevo o haga clic en "Crear nuevo” para una nueva oportunidad

Mensajes y alertas

1. Seleccione Registro de
Oportunidad y Todo.

Search

L -

Nombre de registro de acuerdo | Fecha de envio Cuenta de cliente Nombre de oportunidad = Opportunity ID Valor de registro de 4

Opciones de bisqueda por: REGI-0124269669 14/07/2015 03:42 PM Expired BANCO AHORRO . | XX WW NEXTGEN.. | OPI-0124269669 xx_bd1_deal registra. 84

ID de Lead, ID de REGI-0124269599 16/07/2015 11:20 AM Expired Bimbo del Centro, S.... | Test OPI-0124269699 PPS OPPORTUNIT.. 6
oportunidad, ID de registro

duaeoc;.'lonnuu"':fj?f’|mm de REGI-0124269702 16/07/2015 04:45 PM Expired BANCO AZTECA,S.A. | Test Translation Hilda | OPI-0124269702 PPS OPPORTUNIT.. 20

cotizacion, Nombre dela REGI-0124270901 4/08/2015 05:15 PM Submitted BANCO NACIONAL... | TIP OPI-0124270901 TIP PPS (TRANSFE.. 7

+ I REGI-0124270907 5/08/2015 10:51 AM Submitted BANCO AHORRO ... | proyecto de noteboo... | OP-0124270007 TIP PPS (TRANSFE.. 30

REGI-0124270938 12/082015 04:49 PM BANCO AZTECASA. | testtip OPI-0124270038 TIP PPS (TRANSFE.. 9

Partner Support REGI-0124271548 24/09/2015 01:11 FM BANCO NACIONAL... | CIP test OPL-0124271548 HP CIP Printing :

REGI-0124271562 2s2015 104 SN \I:a el estado del TestCS OPL0124271562 [pe——— .

REGI-0124271562 29/09/2015 10:4 - ar TestCS OPI-0124271562 OPPORTUNITY CA. 9

REGI-0124271563 20/0912015 10:4 Reglstro de operacion en Test SMS OPI-0124271563 HP CIP PRINTING 4

REGI-0124271563 enns la columnaEstado Test SMS OPI-0124271563 PPS OPPORTUNIT.. 39

REGI-0124271564 20/09/2015 11:05 PruebaKike OPI-0124271564 HP CIP PRINTING .. 2

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informacién contenida en el presente documento esta sujeta a cambios sin previo aviso. Restringido a HP.



Presenter
Presentation Notes
Tiempo sugerido: 1 minuto

DIGA: También puede comprobar y filtrar el estado del Deal seleccionando la opción correspondiente en el menú desplegable Ver.




Clonar una Oportunidad existente

e Puede clonar una Oportunidad existente para copiar datos y ahorrar esfuerzos.

Oportunidad Registros de operaciones

Detalles de oportunidad

MNombre de cportunidad * ID de oportunidad Moneda

PUY Test OPI-0124297453 uso

ﬂ;:[’uoenta de cliente no puede estar Fecha de Cieme * @ ‘Valor de oportunidad total
BANCO AZTECAS A nzEms USD1,200.00

Descripeion de la oporfunidad

La informacion de contacto del cliente puede utilizarse en registros de programas y presupuestos relacionados con
esta oportunidad.

MNombre del contacto Apeliido del contacto Monto de presupuesto de cliente
EDSIE ion de comeo electronico del Teléfono del contacto ID de impuesto

m E r— n [ servicios Financiera = ]
Duefio de Ia oportunidad Cuenta de revendedor 1D del Registro de Oportunidad
“alidation Loc_Spanish-Mexico B System Yalidation account REGI-D124297483
E{Tzd? porL o ;:secdel.;entlas (7] i Esp}é‘aﬁar!c'lglag\egrslro dela
\alidation Loc_Spanish-Mexico - Calificar la oportuni Submitied
Administrada por Motivo por el que fue ganadalpedida Cambiar distribuidor @
Socio

© Copyright 2014 He bvio aviso. Restringido a HP.



Contactos:

Link del HP Partner First Portal
https://partner.hp.com/

Solicitud de Accesos a Portal y Deal Registration
La.partnersupport@hp.com

Dudas acerca de Deal Registration
mca_dealreg@hp.com

© Copyright 2014 Hewlett-Packard Development Company, L.P. La informar



https://partner.hp.com/
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